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SOLUZIONI PER LA PMI

La Soluzione per il settore dell’Abbigliamento, Calze e Intimo, Calzature, 
Pelletteria, Occhialeria, Accessori e Taglie Forti



Fash1on-One, specifica per il settore “Moda” è basata sulla soluzione verticale SAP Apparel&Footwear

Solution e in Accelerated Accounting dell’ERP di mySAP Business Suite. 

Nasce da un team di consulenti con forti competenze del settore fashion unite a consolidate esperienze

maturate in numerosi progetti SAP. Si rivolge ad aziende che operano nei settori dell’Abbigliamento

formale e non, Calze e Intimo, Calzature, Pelletteria, Occhialeria, Accessori e, in generale, a realtà

caratterizzate dalla problematica Taglia, Colore, Stagionalità.

Problematica del settore

Le aziende devono confrontarsi ogni giorno con uno

scenario sempre più caratterizzato da forti pressioni

competitive.

Le sfide del mercato e l’utilizzo di Internet sono

elementi che hanno notevolmente accresciuto 

e accelerato la complessità di un settore già di per sé

articolato e dinamico.

Chi opera nel settore deve poter rispondere 

alle più disparate esigenze dei clienti, rispettando 

nel contempo gli standard qualitativi 

e il time-to-market imposti dal mercato.

In questo contesto le aziende che vorranno giocare 

un ruolo di primo piano devono disporre 

di un sistema che sia in grado di supportare

adeguatamente il governo e lo sviluppo del proprio

business, da un lato mantenendone costantemente 

il controllo, dall’altro supportandone l’espansione,

con la possibilità di sfruttare al meglio le potenzialità

offerte dalle tecnologie informatiche più evolute.

La soluzione Fash1on-One 

Consente di gestire scenari multipli: societari, 

valuta, lingua, plant, prodotto, dimensione,

stabilimento.

La soluzione è supportata da una metodologia

pragmatica e da una documentazione trasparente

che consente di guidare efficacemente gli utenti 

nelle attività di training e test, comprimendo 

costi e tempi di implementazione. 

Nelle piccole e medie implementazioni rappresenta

la soluzione “READY TO RUN”, mentre in

applicazioni di dimensioni maggiori si configura

come un acceleratore di progetto: è la soluzione 

di partenza su cui basare lo sviluppo della gap

analisys, utilizzandolo come ambiente dimostrativo,

di training e di test. 

Il modello procedurale dei flussi caratteristici 

del settore, i manuali operativi per gli utenti finali, 

le specifiche tecniche per il recupero dei dati 

dai sistemi originali, gli scenari di “go live test”, 

i piani dettagliati delle attività di progetto e un set 

di dati campione, assieme alla parametrizzazione

specifica del software, sono il valore aggiunto 

della soluzione e dell’approccio progettuale basato 

su soluzioni “Accelerated”. 

Il progetto di implementazione viene gestito

attraverso la metodologia F1RST, espressamente

sviluppata da SAP Italia CONSULTING per agevolare 

e supportare tutte le fasi dell’implementazione

presso il cliente.

La metodologia fornisce strumenti, esempi e regole

che guidano passo per passo gli attori del processo 

di rinnovamento.
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Principali processi coperti

• Anagrafiche:
• Gestione indipendente delle anagrafiche prodotto,

matrici taglia / colore evitando la codifica di tutte 
le combinazioni possibili (SKU)

• Diversi standard internazionali per taglie / misure 
e loro conversioni

• Varianti, tessuto, drop, calzate, made-in, qualità,
bagni, nouance, etc.

• Gestione abiti, completi e coordinati
• Stagione, collezione, tema, uscita
• Servizi aggiuntivi (imballaggio, etichettatura, packaging)
• Kit di vendita, assortimenti e pre-pack (multiarticolo,

colore, taglia)
• Modifiche di massa ai dati anagrafici.

• Vendita e distribuzione:
• Budget delle vendite
• Proiezioni di vendita a livello aggregato e scomposizione

top-down in base a criteri definibili in modo flessibile
• Processi Intercompany con rifattura a cliente finale
• Possibilità di un unico ordine per più destinatari merce

(spedizione diretta o tramite centro di distribuzione)
• Personalizzazioni richieste dal cliente (altezza tacco,

fodera, bottoni, asole, etichette, packaging, etc.)
• Kit di vendita definibile per riga ordine
• Strumenti per assegnare il prodotto in base a criteri

desiderati (priorità cliente, data ordine, etc.) e strategie
(ripartizione equa, logica FIFO,vincoli di sogliamin/max)

• Gestione dei colli di magazzino
• Analisi di profittabilità per diversi livelli definibili

(stagione, mercato, famiglia, prodotto, ordine, SKU, etc.)
• Pianificazione e ripartizione in base a criteri flessibili

dei costi di pubblicità, fiere, campionari, etc.
• Conto economico per area geografica, stagione, linea.

• Amministrazione e finanza:
• Contabilità generale, clienti, fornitori, cassa e banche
• Gestione incassi automatici
• Analisi crediti / debiti per marchio, 

cliente / collezione, stagione
• Analisi DSO
• Piani finanziari per acquistato e venduto.

• Approvvigionamento e magazzini:
• Integrazione con altre applicazioni SAP per Demand

Planning e gestione approvvigionamento negozi

• Soluzione nativa SAP, configurata senza effettuare modifiche
al software del sistema SAP standard.

• Sistema dimostrabile e facilmente valutabile.
• Compressione dei tempi di attivazione: il sistema è

configurato, con dati e processi “pronti all'uso”.  
• Abbattimento dei tempi di implementazione del progetto.
• Coinvolgimento efficace degli utenti fin dalle prime fasi del

progetto, in attività di training e test.
• Utilizza una metodologia pragmatica (F1RST), sviluppata da

SAP Italia CONSULTING per agevolare e supportare le
diverse fasi del progetto.

Benefici

• Anticipazione acquisti di materie prime al buio
• Richieste di acquisto e contratti
• Ordini a valore
• Impegni a scalare
• Suddivisione in quote
• Processo di controllo fattura
• Inventari fisici e contabili.

• Produzione:
• Per campionario, collezione, riassortimento, pronto
• In base ai fabbisogni reali e/o proiettati (piani di

produzione)
• Piano preliminare per approvvigionamenti
• Pianificazione dei fabbisogni tramite MRP
• Avanzamento per SKU, articolo, scatole o bundles
• Tracciabilità dei lotti delle materie prime (bagni,

cotte del tessuto, matricole pezze, etc.)
• Lanci per magazzino e/o per riga ordine cliente
• Verifica lanciabilità in base alla disponibilità dei

componenti principali.
• Conto lavoro:

• Apertura a collaborazione Web-based con terze parti 
• Pianificazione e utilizzo ottimale della capacità dei

laboratori interni ed esterni, con eventuale vendita
dei componenti (gestione stabilimenti esteri)

• Quote di acquisto di Spazi-Ore-Risorse
• Allocazione ottimale e schedulazione RdA.

• Contollo di gestione:
• Costi del prodotto standard e costi effettivi,

differenziabili o meno per colore / taglia.




