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Stiri

© Initiativa cunoscuté sub denumirea “Fabricat in laboratoarele
IBM” (Made in IBM Labs) a crescut in 2006 cu 55 de procente
numadrul solicitarilor clientilor catre divizia IBM R&D. Resurse ca
HiPODS (High Performance On Demand Solutions), Lab Services si
On Demand Innovation Services au adus cu ele clienti precum eBay,
Bharti, Visa International, Toyota Motor Sales, Bank of America si multe
alte nume sonore. Tn 20086, peste 10.000 de clienti au beneficiat de

expertiza laboratoarelor IBM. Fie ca proiecteaza un echipament de

traducere in timp real pentru a ajuta
armata SUA sa comunice cu civilii
irakieni, fie ca ajuta la accelerarea
transportului prin sistemul aglomerat
de tranzit din Singapore sau ca

made in
ibm labs

protejeaza identitatile digitale ale

clientilor, IBM Labs dezvolta tehnologii ce pot schimba modul de lucru

si de viata al oamenilor.

@ Conform firmei de analiza Gartner Dataquest, in ultimii opt ani
IBM a dominat piata serverelor Blade si UNIX, cota sa de piata
ajungand in 2006 la 32 de procente.

Pozitia de lider global pe piata serverelor a fost sustinuta de
cresterea semnificativa a venitului generat de vanzarea mainframe-ului
System z. Fata de anul precedent, in 2006 veniturile obtinute de IBM din
vanzarea serverelor System x, inclusiv IBM BladeCenter, au crescut cu
7 procente. Conform Gartner, IBM a fost lider in 2006 la venitul obtinut
din comercializarea serverelor blade, cu o cota de piata de 41,1
procente. De asemenea, IBM si-a mentinut in 2006 pozitia de lider pe

piata serverelor UNIX, cu o cota de 30,1 procente.

avanpre

@ in cadrul intalnirii anuale a utilizatorilor calculatoarelor mainframe,
SHARE User, IBM a anuntat imbunatatiri software care permit speciali-
stilor sa programeze, sa administreze si sa organizeze mult mai usor
un sistem de tip mainframe, precum si sa creasca nivelul de automatizare
al dezvoltarii si implementarii aplicatiilor. IBM continua dezvoltarea capaci-
tatii interfetei grafice a sistemului mainframe, integrand functii simple de tip
point-and-click care administreaza resursele sistemului si disponibilitatea

acestora. Aceste upgrade-uri si imbunatatiri software pentru sistemele de

tip System z mainframe confirma
anunturile facute in luna octombrie 2006,
conform carora va fi facuta o investitie de
100 de milioane de dolari pentru
simplificarea folosirii celui mai sofisticat
calculator pentru afaceri din lume -

System z mainframe. Programul, in care

va fi implicat un numar mare de
profesionisti, va dura pana in 2011. Aceasta initiativa va folosi intreaga
expertiza IBM din domeniul automatizarii si al managementului sistemelor,

implicand o echipa de experti hardware si software.

@ IBM WebSphere Portal este primul software care sustine
aplicatiile Google Gadgtes folosite de milioane de utilizatori ai portalurilor
corporatiste. Acesta este disponibil gratuit pentru utilizatorii WebSphere

Portal si ai WebSphere Portal

Express 6.0, permitand utilizatorilor
sd creeze, sa personalizeze si sa
utilizeze o aplicatie internet complexa

impreuna cu Google Gadgets direct

din WebSphere Portal. Pentru a
beneficia de accesul sporit la un nou set de informatii despre internet, co-
munitati, retele sociale si la un numar mai mare de aplicatii web, utilizatorii

au la dispozitie suport IBM http://catalog.lotus.com/wps/portal/portal,

Catalogul Google Gadget http://www.google.com/ig/directory?synd=open

si utilitarul de cautare sitemap http://www.sitemaps.org/ .

@ IBM a anuntat c4 va imbina expertiza sa de lider in arhitectura
orientata spre servicii (Service Oriented Architecture SOA) si manage-
mentul informatiei, pentru a ajuta clientii sa acceseze mai usor informatii si
pentru a oferi servicii mai bune extragand informatia din aplicatii individuale si
refolosind-o in interiorul companiei. Pe masura ce adoptarea arhitecturii
orientate spre servicii se extinde, organizatiile care folosesc acest cadru de
distributie a informatiei, bazat pe standarde, vor remarca nevoia de a oferi
informatii integrate operational sistemelor si proceselor de afaceri.

Acest fapt garanteaza utilizarea de informatii clare si complete in interiorul
afacerii, in timp ce noi informatii sunt
furnizate n timp real. Mai mult de 200
de clienti din diverse regiuni ale lumii

folosesc deja cu succes o combinatie

intre o aplicatie de management al

informatiei si serviciilor si un software

IBM bazat pe arhitectura orientata spre servicii, realizand beneficii din
abordarea prelucrérii informatiei ca serviciu.Software-ul si serviciile

IBM - 0 noua versiune a IBM Service Oriented Modeling and Architecture
(SOMA), WebSphere Information Analyzer, o noua extensie a Rational
Data Architect - vor ajuta la accelerarea procesului de definire si utilizare a

serviciilor informationale.

® Bm intentioneaza sa mentina ritmul accelerat al achizitiilor in
conditiile in care grupul a cheltuit in 2006 aproape cinci miliarde de dolari
pentru cumpararea a 13 companii. Tranzactiile s-au concentrat asupra
producatorilor de software iar veniturile realizate de firmele preluate de IBM
anul trecut au crescut cu 50% in ultimul trimestru din 2006, comparativ cu
nivelul consemnat in trimestrul al patrulea din 2005. IBM a efectuat peste
40 de achizitii in ultimii trei ani, veniturile grupului totalizand 91,42 miliarde

de dolari in 2006.
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IBM VALUE CREATION dezvoltati-va potentialul pentru a vd asigura succesul! ® Abordare centrata pe cresterea profitului afacerii, singura care asigura interesul managementului firmei

- Realizarea si recuperarea rapida a investitiilor:
= < - n - < ox . < . @ Asigura urmarirea si cuantificarea cumulativa a beneficiilor clientilor
Marea problema cu care se confruntd mediul de afaceri in prezent este sa reuseasca sa stabileasca o armonizare ’ ’

< n L s " N . . S e n ) ) @ Orientarea pe directiile de importanta majora: reducerea costurilor, cresterea veniturilor, optimizarea utilizarii
perfecta intre strategia informatica si obiectivele afacerii. Multe intreprinderi considera investitiile in IT a fi esentiale pentru P ’ P ; | v p

’ — . . . s e s S Lo . capitalului de lucru
atingerea obiectivelor, totusi, de cele mai multe ori, rezultatele nu se ridica la inaltimea asteptarilor, investitiile in informatica p

A 4s o - L7 . . . - . @ Stabileste o legatura intre initiativele interne de imbunatatire a afacerii cu viziunea actionarilor asupra beneficiilor
negenerand intotdeauna suficienta valoare adaugata. In plus, sistemului informational i lipseste adesea reactivitatea, ceea ’ ’ ’ ’

e s . . N . e - . . ce pot fi obtinute
ce poate constitui o frana in calea dezvoltarii, iar costurile de intretinere a aplicatiilor limiteaza lansarea noilor proiecte. '

. M . ' ) ) - Realizarea unei imagini unitare asupra activitatii si IT-ului:
Solutia pe care o ofera IBM pentru rezolvarea acestei paradigme este Value Creation, o abordare de tipul 9 P [

Strategy & Change, care permite factorilor de conducere sa-si defineasca mai bine prioritatile afacerii si, in functie de Tine seamd de impactul unui proiect asupra strategiei, proceselor, organizarii si tehnologiei in vederea optimizarii

. N . - o - erformantelor globale ale afacerii
acestea, necesarul de resurse IT care sa raspunda cat mai eficient obiectivelor urmarite, contribuind astfel la: P ’ 9

o ° - « . s —
e cresterea profitului Faciliteaza structurarea contractelor cu grad de risc crescut, de tipul "gain sharing

@ imbunatatirea competitivitatii

. . - Asigura un nivel superior de aliniere a obiectivelor de business si IT:
® reducerea riscurilor :

. s @ imbunatateste procesul decizional referitor la modul de alocare a cheltuielilor de capital si stabilirea activitatilor
@ gestionarea eficienta a resurselor =3 ; ;
o

. S e operationale prioritare, in vederea maximizarii profitului companiei
asigurarea respectarii legislatiei/reglementarilor in vigoare peral P P P

@ Permite o abordare consistenta, complet integraté cu toate aspectele legate de furnizarea de servicii, in functie de

Creatéa special pentru firmele mici si mijlocii (IMM), dar nerestrictionata la acestea, solutia Value Creation (VC) foloseste contextul strategic al industriei respective

instrumente si metode de lucru care optimizeaza si accelereaza procesele de:

" . ! - Implementar roi lui in in ritmul dori lient:
@ |dentificare si evaluare a resurselor si proceselor de lucru plementarea proiectului in etape, tmul dorit de client

® Realizare si recuperare a investitiilor Se foloseste o abordare de tipul "value-based" in vederea realizarii de contracte bazate pe performante

. . . ° il legatura intre initiativele intern imbunatatir facerii cu viziun ionarilor r neficiilor
Concentrare pe aspectele de business dorite de client Stabileste o legatura intre initiativele interne de imbunétatire a afacerii cu viziunea actionarilor asupra beneficiilor ce

pot fi obtinute

1, [Ty H ' . . PP . [ i i A H 2 H SRR .
imbunatatirea alinerii obiectivelor afacerii si ale IT-ului Permite o abordare consistenta, complet integrata cu toate aspectele legate de furnizarea de servicii, in functie de

o
® Realizare a unei imagini unitare a activitatii si resurselor informatice
o
° contextul strategic al industriei respective

Implementare a solutiei VC in etape, in ritmul dorit de client.
® Faciliteaza structurarea contractelor cu grad de risc crescut, de tipul "gain sharing"

Experienta indelungata a consultantilor IBM si a celor

Wh t din filialele locale ale companiei din peste 160 de tari, a Solutia Value Creation se bazeaza pe metodele si instrumentele IBM care si-au dovedit capacitatea de optimizare a
a condus la buna cunoastere a problemelor cu care se procesului de creare de valori permitand identificarea rapida a punctelor sensibile care necesita investitii sau transformari
makes US confrunta IMM-urile, permitand elaborarea unei solutii importante.
= economice si simplu de implementat, care le ofera Firmele interesate de mai buna cunoastere a avantajelor oferite de solutia IBM Value Creation sunt invitate sa participe
o SpeCIal ? clientilor un numar semnificativ de avantaje: la seminarul organizat de IBM Romania in data de 22 martie 2007. Prezentérile sustinute in cadrul acestui eveniment vor
s - Rezolvarea problemelor principale de business include atat informatii despre situatia si tendintele ce se manifesta pe piata locala si a Uniunii Europene; solutiile oferite de
1} IBM ale echipei de conducere IBM firmelor mici si mijlocii pentru a-si solutiona problemele curente ale activitatii lor folosind metode ,express”; studii de

|4
1 caz. Conform traditiei IBM, seminarul va reprezenta si un cadru eficient de dialog intre reprezentantii companiilor
- Identificarea si evaluarea rapida a valorilor: romanesti si specialistii IBM.

® Concentrare pe aspectele de business dorite de client Informatii suplimentare despre eveniment pot fi obtinute de la Corina llie, telefon:021 405.82.82, email:.marketing @ ro.ibm.com.




hardware/software

IBM Workplace Collaborative Learning

IBM Workplace Collaborative Learning face parte din pachetul integrat de produse dedicate lucrului in mediu
colaborativ IBM Workplace Collaborative Services.

Prin implementarea IBM Workplace Collaborative Learning se asigura servicii de invatare asistata, care permit
organizatiilor sa-si gestioneze prorgamele de pregatire profesionala intr-un mod mult mai eficient, aducand la nivelul

fiecarui calculator individual toate resursele necesare.

IBM Workplace Collaborative Learning 2.6 este o solutie de invéatare flexibild, care respectd integral standardele din
domeniu, furnizand atat resurse on-line pentru utilizatorii finali (angajati) dar si functionalitdti administrative puternice pentru
managerii responsabili de training in organizatii.

Prin avantajele competitive oferite de functionalitéti precum conferinte web, acces chat, discutii comune si partajare de

documente, Workplace Collaborative Learning 2.6 ofera utilizatorilor un mediu de invatare extrem de competitiv.

IBM Workplace Collaborative Learning poate asigura acces de tip “oricand, oriunde” la continut educational relevant, in
cadrul programului de lucru obisnuit al angajatilor. Resursele oferite de solutie pot fi adaptate in functie de nevoile
individuale, permitand astfel managerilor sa gestioneze activitatile de pregétire in functie de necesitati. Solutia se adreseaza

n principal clientilor care au multi angajati distribuiti in teritoriu, cu necesitati de pregatire profesionald semnificative.

Printre beneficiile oferite de produs se pot enumera:

® Angajatii isi pot gestiona singuri programul de invatare. Ei pot avea
acces individual la cursuri, se pot inscrie in diverse programe de studiu,

isi pot urmari stadiul in parcurgerea curriculei, isi pot gestiona singuri -

obiectele de studiu P

@ Managerii isi pot folosi cunostintele specifice de care dispun pentru a se = ==

adresa fiecarui angajat cu un plan de studii adaptat in functie de

necesitatile de pregatire individuale

@ Clientii fsi pot gestiona intreaga activitate de pregatire profesionala, la nivel global, utilizand o singura platforma

® Productivitatea creste prin adaptarea curriculei la necesitatile punctuale, de moment, ale angajatilor, prin integrarea
pregatirii profesionale cu activitatile curente

@ Nu in ultimul rand, mediul de lucru de tip e-learning permite reducerea semnificativa a costurilor aferente training-urilor
traditionale, in special cele legate de transport si cazare.

Detalii la: www.ibm.com/software/workplace/collaborativelearning

IBM System x3400 - performante accesibile pentru firmele mici in ascensiune si sucursale

Serverul IBM System x3400 este o solutie accesibila excelenta pentru firmele in ascensiune sau sucursalele a caror
activitate se bazeaza pe aplicatii mission-critical si disponibilitate 24x7. Facilitétile optionale permit configurarea serverului
n concordanta cu necesitétile clientului - de la simpla gestiune a fisierelor si imprimarii pana la aplicatiile mission-critical -
asigurand economiii de timp si de bani.

in cazul organizatiilor mici cu obiective ambitioase, facilittile si capacitatea serverului
x3400 pot creste odata cu evolutia afacerii. Configuratia initiala va include doar necesarul
existent in momentul achizitiei, urmand ca ulterior sa se adauge noi componente in functie
de noile cerinte.

in cazul sucursalelor care realizeaza tranzactii complexe de date, x3400 ofera puterea
de calcul a arhitecturii sale dual-socket si performantele a maximum doua procesoare

Quad-Core Intel Xeon la costuri accesibile. Facilitatile optionale redundante ajuta la

protejarea datelor vitale pentru activitatea organizatiei cu suport IT minimal.

Detalii la: http://www-03.ibm.com/systems/x/tower/x3400/

Achizitiile, o modalitate de consolidare a pozitiei de lider in domenii cheie (Il)

in ultimii ani, IBM a achizitionat zeci de companii middleware, care ofera suport strategiei sale On Demand si ii
consolideaza pozitia de lider in domenii cheie cum sunt integrarea afacerilor si gestiunea aplicatiilor. Aceste achizitii
reprezinta in acelasi timp o dovada a faptului ca IBM investeste in viitor prin achizitia de noi produse si tehnologii,
imbunatétirea accesului clientilor si cresterea cotei de piata, contribuind astfel la cresterea profitabilitatii.

Tehnologia Micromuse se adreseaza bancilor, operatorilor de telecomunicatii, retailerilor, agentiilor guvernamentale
si altor organizatii ajutdndu-le sa integreze noi aplicatii si functionalitati de retea, precum telefonia IP (Voice over IP) si
streamingul video, astfel incat sa poata monitoriza, administra, depana si simplifica retelele complexe. Aceasta tehnologie
permite, de asemenea, diagnosticarea si depanarea rapida a platformelor IT. Facilitdtile de administrare a retelei
consolideaza strategia de crestere a diviziei de software IBM, in mod deosebit in domeniul managementului serviciilor IT.

Compania MRO Software, achizitionata in octombrie 2006, era recunoscuta ca furnizor de servicii si de aplicatii de
gestiune a serviciilor si activelor. Produsele sale ajutau companiile sa administreze diverse elemente care contribuie la buna
functionare a activitatilor, de la planificarea preventiva a activitatilor de intretinere, la urmarirea comenzilor, analiza
defectelor echipamentelor si inregistrarea componentelor de inventar. in urma achizitiei, tehnologia MRO Software a fost
inglobata in oferta software Tivoli a IBM.
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business partners

SISTEC
SBsol

Sistec-SBsol

Considerente
Unul dintre cei mai importanti producétori de mobilier din pal din Romania a dorit s& implementeze un sistem de tip

ERP (Enterprise Resource Planning) menit s& imbunatateasca procesul de productie si de administrare al companiei.

Despre client

Companie:
Euro Office Design

Localitate/Tara: Profit anual: Numar de angajati:

Bucuresti/Romaénia 180 mii Euro 40

Industrie: Productie & distributie de mobilier de birou
Competente: - Productie mobilier PAL

- Productie mobilier metalic

- Gama considerabila de accesorii de birou

- Distribuitor pe piata roméaneasca al unor produse fabricate atat in tara, cat si in strainatate (ltalia, Franta)
Calitatea de partener: client abas ERP
Locatie geografica: Bucuresti
Profil de companie: Prezenta pe piata din 1996, firma Euro Office Design are ca obiect de activitate productia de mobilier
de birou realizat din PAL melaminat cu grosimi de 16 si 18 mm, intr-o gama coloristica diversa. in prezent, sunt in fabricatie
mai multe game de mobilier. Euro Office Design este de asemenea distribuitor pentru 0 gama larga de scaune, fotolii si
mobilier metalic, asigurand o dotare completa pentru un birou modern. Din 2007, portofoliul de produse distribuite s-a
imbogatit cu mobilier directorial de la Quadrifoglio, una dintre cele mai importante firme de profil din Italia.
Data de incepere a proiectului: octombrie 2005
Data de finalizare a proiectului: septembrie 2006
Cerintele companiei:

Viteza de extindere a companiei Euro Office Design la nivel national si cresterea capacitatii de productie au facut
necesara implementarea unui nou sistem ERP, mai complet si cu un nivel superior de complexitate, care sa permita
optimizarea capacitatii de productie, reducerea costurilor si economisirea timpului alocat inventarului de materii prime si
produse finite. Se simtea, de asemenea, nevoia
dezvoltarii unor aplicatii web personalizate, care
sa se integreze complet cu sistemul ERP

existent, precum: cataloage de produse,

magazine virtuale etc.

Studiu de caz: Implementarea unui sistem ERP la Euro Office Design

Implementarea solutiei

Euro Office Design a ales solutia abas ERP. Implementata de Sistec-SBsol pe platforma hardware IBM System p,
abas ERP permite gestionarea eficienta a resurselor companiei de la documente primare pana la analize de profit, oferind
facilitati de previzionare, planificare si gestionare eficienta, elemente fundamentale in procesele de productie, care
contribuie la imbunatatirea afacerii, prin optimizarea alocarii resurselor. Cu ajutorul abas ERP problemele de intarziere a
livrarilor catre clienti, cauzate de neplanificarea corespunzatoare a aproviziondrii cu materii prime, au fost eliminate.
De asemenea, timpii de livrare sunt foarte bine estimati astfel incat clientii companiei stiu exact cand urmeaza sa le fie
furnizat mobilierul comandat. Controlul precis al stocurilor si instrumentele de urmarire a fluxului de productie permit
managementului sa stie cu precizie, in orice moment, unde se afla fiecare surub utilizat in procesul de productie.
Compania a achizitionat in plus si un server IBM pentru a suplini nevoile viitoare de stocare a informatiilor.
Calitatea de partener: Distribuitor

Beneficiile solutiei:

Aplicatia ofera o serie de avantaje care o diferentiaza de produsele similare ale competitorilor:

® Perioada scurta de implementare si de integrare in structura organizatiei precum si cu aplicatiile existente la client

® Raport excelent pret/calitate, datoritd numarului mare de functii disponibile in pachetul standard si flexibilitatii adaugarii
de noi functionalitati

® Compatibilitate cu sistemele de operare Linux, Unix si Windows

® Interfata simpla, intuitiva

® Solutie usor de personalizat, flexibild si intotdeauna actualizata

® Se poate lucra cu aceeasi baza de date in 25 de limbi operationale, ceea ce simplifica semnificativ colaborarea cu filiale
din alte tari.

Arhitectura software

Arhitectura abas ERP este construita pe 3 niveluri, fiind usor de integrat in infrastructura IT a companiei:

® Sistemul se axeaza pe o baza de date stabila, orientata pe obiect. Jurnalul bazei de date (database log) determina o
crestere a eficientei si vitezei procesarii datelor si presupune o mentenanta virtuala fara nici un cost suplimentar.

® Nucleul abas include atat modulele principale: achizitii, vanzari, planificare, gestiune stocuri/MRP, productie,
contabilitate, cat si posibilitati de interfatare si functii complexe.

® Interfata utilizator este flexibila si include instrumente abas, o interfata utilizator standard si una personalizata.

® Instrumentele permit personalizarea aplicatiei abas conform propriilor necesitati.

Functionalitatile cuprinse n versiunea standard a aplicatiei pot fi adaptate cerintelor specifice ale companiei, folosindu-se

limbajul de programare Java.

Contact:
Sistec - SBsol
Bd. Bucurestii Noi nr. 25A, sector 1, Bucuresti, Romania
- ) SISTEC
Tel: 021.408.30.03; Fax: 021.408.30.66; Eimail: sales@sbsol.ro; URL: http://www.sistec-sbsol.ro SBSO[O
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